
Типовое техническое задание на разработку маркетплейса 

1. Краткое описание проекта 

1.1. Цель проекта 

Создать MVP маркетплейса детских товаров, где платформа проверяет продавцов. 
Продавцы публикуют товары после валидации юрлица, сертификатов на материалы и 
стандартов детской безопасности. Покупатели ищут нужный ассортимент через фильтры и 
внутренний поиск. 

Цель запуска MVP — поддержать локальные бренды, развить местное 
предпринимательство детских товаров, выйти на первые продажи в течение 3 
месяцев, подтвердив спрос и протестировав гипотезу ценности через реальные покупки. 

1.2. Целевая аудитория и роли 

●​ Покупатели: родители 20–40 лет, ищут качественные товары от проверенных 
продавцов, удобный каталог, быструю доставку, фильтры по размерам. 

●​ Продавцы: небольшие локальные бренды, индивидуальные предприниматели. 
●​ Администратор: владелец проекта, отвечает за модерацию, управление 

каталогом и отчетами. 

1.3. Бизнес-задача проекта 

Сконцентрировать продавцов в одном месте, предложить более широкий выбор, чем в 
обычных онлайн-магазинах. Снизить стоимость привлечения покупателей за счет 
ассортимента и SEO. 

1.4. Критерии успешности MVP 

●​ 20 продавцов подключены к моменту запуска 
●​ 500+ товаров в каталоге 
●​ первые 30–50 заказов в течение 30 дней 
●​ время загрузки страниц ≤ 2.5 сек 

2. Основные пользовательские роли 

2.1. Покупатель 

●​ регистрируется и авторизуется 



●​ просматривает каталог 
●​ использует фильтры и поиск 
●​ оформляет заказ 
●​ видит историю заказов 

2.2. Продавец 

●​ создает магазин 
●​ загружает товары 
●​ управляет ценами и остатками 
●​ принимает заказы 
●​ видит базовую статистику 

2.3. Администратор 

●​ управляет категориями 
●​ модерирует товары 
●​ управляет продавцами 
●​ настраивает комиссии 
●​ просматривает отчеты 
●​ управляет выплатами продавцам 

2.4. Дополнительные роли (если есть) 

●​ Модератор: проверяет карточки до публикации 
●​ Контент-менеджер: работает с атрибутами и SEO 
●​ Логист: настраивает и курирует интеграции служб доставки, формирует отчеты по 

логистике. 

3. MVP-сценарии (обязательные) 

1.​ Покупатель открывает каталог → фильтрует товары → добавляет в корзину → 
оформляет заказ 

2.​ Продавец регистрируется → заполняет профиль → добавляет товары 
3.​ Продавец принимает заказ → меняет статус → добавляет трек-номер 
4.​ Администратор модерирует товары и продавцов 
5.​ Покупатель отслеживает заказ в личном кабинете 

4. Функциональные требования 

4.1. Каталог 



Требуется: 

●​ категории и подкатегории 
●​ фильтры (бренд, цена, размер, возраст) 
●​ сортировка (цена, популярность) 

Пример заполнения: 

Каталог должен содержать категории: "Одежда", "Обувь", "Игрушки", "Уход". 

В каждой категории — от 3 до 10 подкатегорий. 

Обязательные атрибуты: размер, бренд, материал, пол, возраст. 

4.2. Карточка товара 

Требуется: 

●​ фото товара 
●​ цена 
●​ описание 
●​ характеристики 
●​ наличие 
●​ связь с продавцом 

Пример заполнения: 

В карточке товара должно быть минимум 3 фото и блок характеристик (размер, 
материал, сезон). 

Должны отображаться варианты размера и наличие по каждому размеру. 

4.3. Корзина и оформление заказа 

Требуется: 

●​ просмотр корзины 
●​ изменение количества 
●​ выбор способа оплаты 
●​ выбор доставки 
●​ подтверждение заказа 

Пример заполнения: 



В оформлении заказа покупатель выбирает один из способов доставки: курьер, 
пункт выдачи, Почта. 

Способы оплаты: онлайн-оплата (ЮKassa), оплата при получении. 

4.4. Личный кабинет 

Покупатель: 

●​ история заказов 
●​ отслеживание статусов 

Продавец: 

●​ список товаров 
●​ список заказов 
●​ редактирование профиля 

Пример заполнения: 

Продавец должен видеть список заказов с фильтрацией по статусам, а также 
возможность менять статусы. 

4.5. Панель администратора 

Требуется: 

●​ управление продавцами 
●​ модерация товаров 
●​ модерация заказов 
●​ управление категориями​

 

Пример заполнения: 

При добавлении товаров продавцом они должны попадать в очередь на модерацию.​
Администратор видит карточку товара и решение: "Опубликовать / Отклонить". 

5. Интеграции 

Платежи 

ЮKassa — платежи картами и Мир. 



Доставка 

СДЭК + Почта РФ. 

Маркетинговые интеграции (опционально) 

Push-уведомления через Firebase. 

6. Нефункциональные требования 

6.1. Производительность 

Страницы каталога загружаются ≤ 2.5 секунды при 300 одновременных пользователях. 

6.2. Безопасность 

●​ Пароли хранятся в хешированном виде. 
●​ Передача данных — только по HTTPS. 

6.3. Масштабируемость 

Каталог рассчитан на 50 000 товаров без деградации скорости. 

7. План развития (после MVP) 

Этап 2: 

●​ Система рекомендаций 
●​ Балльная программа 
●​ Добавление мобильного приложения  

Этап 3: 

●​ Многоуровневая аналитика продаж 
●​ Интеграции с внешними ERP 
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